
Unser Kunde ist ein führendes, dynamisch wachsendes Unternehmen im Bereich 

der Kreislaufwirtschaft. Durch die innovative Verarbeitung von Schlacken aus 

Industrie- und Verbrennungsanlagen werden wertvolle  Rohstoffe gewonnen, die in 

der Bauindustrie im Tief- und Straßenbau eingesetzt werden, ressourcenschonend 

und CO2 reduzierend. Zur Verstärkung des Teams suchen wir Spezialisten aus dem 

Tiefbau mit Leidenschaft für den Umweltschutz als

Mitarbeiter im Vertrieb (m/w/d) Baumineralik
Region Ruhrgebiet und Nordbayern

Ihre Aufgaben:

• Gewinnung und Betreuung von Kunden.

• Identifizierung von Bauprojekten mit Ersatzbaustoff-Potenzial.

• Erschließung neuer Anwendungsgebiete für den Ersatzbaustoff.

• Überwachung von Bauablauf und Logistik sowie Ergebniskontrolle.

• Abrechnung und Dokumentation der Bauvorhaben.

• Enge Zusammenarbeit mit internen Fachabteilungen.

Das erwarten wir von Ihnen:

• Erfahrung als Polier oder Bauleiter, idealerweise im Straßenbau.

• Kenntnisse im Bauprojektmanagement und Baurecht sind vorteilhaft. 

• Bestehendes Netzwerk in der Bau- bzw. Tiefbauwirtschaft.

• Erste Erfahrungen mit Schlacke als Baustoff sind nützlich.

• Reisebereitschaft im Tagesfahrbereich.

Das macht die Position für Sie attraktiv:

• Sichere berufliche Zukunft in einer krisenunabhängigen Branche.

• Kollegiales Führungsteam, kurze Entscheidungswege, viel Gestaltungsspielraum.

• Modernes Arbeitsumfeld und angenehmes Betriebsklima.

• Ausstattung mit zeitgemäßer Technik, inkl. Möglichkeit für Homeoffice

• Firmenwagen, auch elektrisch.

• Attraktive Arbeitgeberleistungen inkl. leistungsorientierter Vergütung.

• Betriebliche Altersversorgung und zahlreiche weitere Zusatzleistungen.

Wenn Sie Fragen zur Position haben - Ihr direkter Ansprechpartner:

Dipl.-Kaufm. Ralf Hansen

Personalberatung  Hansen, Ihde + Partner

Gerlindweg 32

22559 Hamburg

Tel.: 0152 2983 5846

E-Mail: ralf.hansen@ihdepartner.de

Website: www.ihdepartner.de

http://www.steuernagel-ihde.de/

